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Conceptul Software as a Service — noul model de licentiere al aplicatilor ERP

In conditiile actuale, cand firmele sunt nevoite si fie foarte atente la cheltuieli si chiar si
stranga cureaua, oferta de solutii integrate poarta un nou nume: software as a service —
SaaS. Conceptul nu este deloc strain furnizorilor de soft din intreaga lume, insa in Romania
este putin pus in practica.

Ce inseamna Saas:

Companiile au posibilitatea de a inchiria solutii enterprise pe baza unei taxe lunare, fara a fi
nevoite sa cumpere solutii scumpe ce nu raspund intotdeauna necesitatilor unei firme,
eliminand totodata si riscul asociat alegerii unei solutii complexe.

Tot mai multe companii cauta solutii integrate pentru a-si creste randamentul afacerii sau
pentru un control mai bun al costurilor. in perioada de crizd, cuantumul investitiilor initiale
este redus, de aceea iBS vine cu o solutie adaptata acestor nevoi, care nu implica investitii
initiale ci doar abonament lunar” declara dl. Adrian Lupau, Sales Manager in cadrul Sysgenic
Group, detinatorul produselor iBS.

Clientii care folosesc iBS Saas beneficiaza de experienta dezvoltatorilor si implementarilor
dovedite in peste 35 de implementari anterioare. Procesul se deruleaza rapid, clientul final
avand acces la o suita de module din aplicatia iBS ERP pe baza unui contract care implica tarif
lunar/utilizator.

“Eram constient ca un astfel de soft (ERP — solutie integrata de gestiune a afacerii) m-ar
ajuta, dar nu aveam banii necesari de investit acum” spune unul dintre factorii de decizie cu
care am demarat un astfel de proiect. “Eliminand presiunea financiara a unei achizitii de soft
si in acelasi timp riscul asociat datorat faptului ca e posibil ca softul sa nu aduca beneficiile
mult asteptate pentru afacerea proprie, am reusit sa implementam o solutie foarte buna
pentru afacerea noastra, la un cost lunar acceptabil pe care il sustinem din avantajele
competitive pe care ni le aduce iBS.”

sau hardware. Aveti nevoie de unelte software noi pentru a raspunde eficient la cerintele in
crestere ale clientilor? Va punem la dispozitie aceste unelte contra unei chirii lunare
adecvate, preluand astfel un risc semnificativ din grija dumneavoastra.

“O certitudine pe 2009 este aceea ca unele companii flexibile si destepte vor face pasi seriosi

in directia potrivita pentru redefinirea cotelor de piatd, iar alte companii vor astepta in
continuare sa isi revina piata. Clientii sunt mai putini si comenzile sunt mai reduse. Ce
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trebuie facut? Cu siguranta ca “batalia” pe clienti si comenzi se inteteste si tocmai de aceea
nu trebuie ratat nici un client si nici o comanda. Tot din cauza crizei, asteptarile clientilor au
crescut, iar tendinta de a ierta greselile este tot mai scazuta” adauga dl. Adrian Lupau.

Pentru informatii:
Adrian Lupau, Sales Manager IBS, 0748 -117 449 adrian.lupau@?2ibs.ro; www.2ibs.ro
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